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LA FIRME PLURINATIONALE : 

UNE BIBLIOGRAPHIE SÉLECTIVE 

Cette bibliographie est tirée de celle que le professeur Stephen Hymer a présentée comme 
complément à sa contribution principale au colloque du Comité Québec-États-Unis sur la 
présence économique américaine au Québec. Nous tenons à remercier l'auteur de nous avoir 
autorisés à utiliser ce travail, dont il nous demande cependant de souligner le caractère 
incomplet. 

Nos remerciements vont en outre au professeur Bernard Bonin, qui nous a permis d'avoir 
recours à la bibliographie de son ouvrage sur l'investissement étranger à long terme au 
Canada pour accroître le nombre de titres en langue française dans le document que nous 
publions. La prépondérance des ouvrages et articles rédigés en langue anglaise demeure, 
cependant, très grande. 

Nous souhaitons que cette bibliographie rende service aux chercheurs intéressés par 
les problèmes créés par la firme plurinationale. Toute bibliographie étant nécessairement 
sélective, celle que nous présentons ici reflète les préoccupations de son auteur principal, le 
professeur Hymer. On remarquera, en particulier, qu'elle déborde à l'occasion le thème de 
la firme plurinationale, tel que défini couramment. 

I. LE CONTEXTE POLITIQUE 

BOTTOMORE, T. B., Elites and Society, Penguin Books, London, 1964. 
LASSWELL, Harold D., Future Systems of Identity in the World Community. Mimeo prepared 

for the Tokyo Conférence of the World Order Models Project, 1970. 
LASSWELL, Harold D., World Revolutionary Elites* Cambridge : M.I.T. Press, 1966. 
LASSWELL, Harold D., « Must Science Serve Power ? », American Psychologist, vol. 25, N° 2, 

February, 1970. 
LASSWELL, Harold D., et KAPLAN, Abraham, Power and Society, Yale University Press, 

New Haven, 1950. 

MCIVER, R. M., The Modem State, London, Oxford, The Clarendon Press, 1926. 

II. POINTS DE VUE SUR LA FIRME PLURINATIONALE 

1. Points de vue « optimistes » 

Le point de vue de ses auteurs est que la firme multinationale apporte des bénéfices 
d'ordre économique, mais au risque d'entraîner des coûts de nature politique, notamment 
au niveau du degré de souveraineté dont jouissent les pays impliqués : 
BEHRMAN, J. N., « Promoting Free World Economie Development through Direct Invest-

ment», American Economie Review, May, 1960. 
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BEHRMAN, J. N., « U. S. Government Encouragement of Private Direct Investment Abroad », 
in R. Mikesel (éd.) : U. S. Private and Government Investment Abroad, University of 
Oregon, 1962. 

BEHRMAN, J. N., « Foreign Investment and the Transfer of Knowledge and Skills », in R. I. 
Mikesel (éd.) : U. S. Private and Government Investment Abroad, University of Oregon, 
1962. 

BEHRMAN, J. N., « Some Patterns in the Rise of the Multinational Enterprise », University 
of North Carolina, School of Business, Research Paper 18, 1969. 

BEHRMAN, J. N., International Business and Govemments, New York : McGraw Hill, 1970. 
BEHRMAN, J. N., National Interests and the Multinational Enterprise, Englewood Cliffs, N. J. : 

Prentice Hall, 1970. 
BERTIN, G., « Les rapports entre l'État national et l'entreprise étrangère, un essai de forma­

lisation », Revue Analyse et Prévision, tome VI, 1968, Paris. 
BRETON, Albert, « The Economies of Nationalism », Journal of Political Economy, August, 

1965. 
BYE, Maurice, « La grande unité interterritoriale », Cahiers de l'ISEA, Série F, N° 2, 1955. 
JOHNSON, Harry G., «The Efficiency and Welfare Implications of the International Corpo­

ration », in C. P. Kindleberger (éd.), The International Corporation, Cambridge : M.I.T. 
Press, 1970. 

JOHNSON, Harry G., « The Multi-National Corporation as an Agency of Economie Develop­
ment : Some Exploratory Observations ». Paper for Columbia University Conférence 
on International Economie Development, February, 1970. 

JOHNSON, Harry G., « The Political Economy of Opulence », in The Canadian Quandary, 
Toronto ; New York : McGraw-Hill, 1963. 

KINDLEBERGER, Charles P., « Public Policy and the International Corporation », International 
Anti-trust. U. S. Senate : Hearings before the Subcommittee on Antitrust and Monopoly, 
Judiciary Committee, 1966. 

KINDLEBERGER, C. P., American Investment Abroad, New Haven, Yale University Press, 
1969. 

MIKESELL, R. F., éd., U. S. Private and Government Investment Abroad, Oregon : University 
of Oregon Books, 1962. 

MIKESELL, R. F., Promoting United States Private Investment Abroad, Washington, D. C. : 
National Planning Association, 1957. 

VERNON, Raymond, «Saints and Sinners in Foreign Investment», Harvard Business Review, 
May-June, 1963. 

VERNON, Raymond, « Foreign Owned Enterprise in the Developing Countries », John D. 
Montgomery and Arthur Smith, eds., Public Policy, Cambridge, Harvard University 
Press, 1966. 

2. Points de vue « pessimistes » 

Pour ces auteurs, l'investissement étranger paralyse plusieurs des pays d'accueil et est 
ainsi partiellement responsable de leur sous-développement : 
ARRIGHI, Giovanni, « The Political Economy of Rhodesia », New Left Review, N° 39, Sep-

tember-October, 1966. 
ARRIGHI, Giovanni, « International Corporations, Labour Aristocracies and Economie De­

velopment in Tropical Africa », mimeo, 1967. 
BARAN, P. A., « The Political Economy of Economie Backwardness », A. N. Agarwala and 

S. P. Singh, eds., The Economies of Underdevelopment, London : Oxford University 
Press, 1958. 
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GIRVAN, Norman, and JEFFERSON, Owen, « Institutional Arrangements and the Economie 
Intégration of the Carribean and Latin America », New World Quarterly, vol. IV, N° 2, 
Crop time, 1968. 

FRANK, Andrew Gunder, «Foreign Investment in Latin American Underdevelopment, from 
Colonial Conquest to Neo-Imperialist Intégration », Imperialism and Révolution. In 
press. 

KIDRON, Michaeî, Foreign Investment in India, London : Oxford University Press, 1965. 
LEVITT, Kari, « Canada : Economie Dependence and Political Disintegration », New World 

Quarterly, vol. IV, N° 2, Crop time, 1968. 
SUNKEL, Osvaldo, « Some Notes on Development, Underdevelopment and the International 

Capitalist Economy», mimeo, April, 1970. 
SUNKEL, Osvaldo, «Latin American Underdevelopment in the Year 2000», mimeo, 1970. 

3. La période précédant l'avènement de la firme plurinationale 

Ces articles traitent surtout de la période précédant l'avènement de la firme plurina­
tionale et cherchent à démontrer l'incapacité des mouvements de capitaux à déclencher le 
processus du développement dans les économies retardées : 
BRONFENBRENNER, M., «The Appeal of Confiscation in Economie Development», in The 

Economies of Underdevelopment, A. N. Agarwala and S. P. Singh (eds.), London : 
Oxford University Press, 1958. 

LEVIN, Jonathan, The Export Economies, Cambridge : Harvard University Press, 1960. 
Lr Wu, Yuan, « International Capital Investment and the Development of Poor Countries », 

Economie Journal, LVI, March, 1946. 
MYINT, Hla, « The Gains from International Trade and the Backward Countries », Review 

of Economies and Statistics (1954-1955), pp. 129-142. 
SINGER, Hans, «The Distribution and Gains between Investing and Borrowing Countries», 

American Economie Review, May, 1950. 

4. Les répercussions de l'investissement étranger 

Sont ici rapportées les tentatives des économistes de mesurer les répercussions des in­
vestissements étrangers sur les revenus des pays impliqués : 
AMANO, Akihiro, « International Capital Movements and Economie Growth », Kyklos, XVIII, 

fasc. 4, 1965, pp. 693-699. 
ARNDT, H. W., « Overseas Borrowing, The New Model », The Indian Journal of Economies, 

July, 1957. 
ARNDT, H. W., «A suggestion for Simplifying the Theory of International Capital Move­

ments », Economica Internazionala, août 1954. 
FRANKEL, M., « Home Versus Foreign Investment : A Case Against Capital Export », Kyklos, 

vol. XVIII,, fasc. 3, 1963. 
JONES, Ronald W., « International Capital Movements and the Theory of Tariffs and Trade », 

Quarterly Journal of Economies, LXXXI, February, 1967, pp. 1-38. 
KEMP, M. C , « Foreign Investment and the National Advantage », The Economie Record, 

March, 1962. 
LUCRON, C. P., Croissance économique et investissement international, Presses universitaires 

de France, 1961. 
MACDOUGALL, G. D. A., « The Benefits and Costs of Private Investment from Abroad : A 

Theoretical Approach », The Economie Record, March, 1960, 13-35. 
MAFFRY, A., « Direct Versus Portfolio Investments in the Balance of Payments », American 

Economie Review, mai 1954, suivi des commentaires de H. J. Dernburg. 
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MASSELL, Benton F., « Exports, Capital Imports, and Economie Growth », Kyklos, XVII, 
fasc. 4, 1965, pp. 627-634. 

MEIER, G. M., « Economie Development and the Transfer Mechanism : Canada 1895-1913 », 
The Canadian Journal of Economies and Political Science, février 1953. 

MURPHY, J. Carter, «International Investment and the National Interest», Southern Eco­
nomie Journal, July, 1960. 

PEARCE, I. F., and ROWAN, David C , « A Framework for Research into the Real Effects of 
International Capital Movements », Rivista Internazionale di Scienze Economiche e 
Commerciali, October, 1965. 

PERROUX, Fr., «Indépendance de la nation», Éd. Aubier, Montaigne, 1969, Paris. 
ROTHWELL, Kenneth J., «The Extra Borrowing Costs of Fixed-return over Equity Foreign 

Capital», Indian Economie Journal, January-March, 1964, pp. 304-310. 

III. LES ÉTUDES EMPIRIQUES SUR L'INVESTISSEMENT ÉTRANGER 

1. Information statistique 

États-Unis 

Foreign Business Investments in the United States, 1962. 
Survey of Current Business. Various issues. 
U. S. Business Investments in Foreign Countries : Census of 1957, 1960. 
UNITED STATES DEPARTMENT OF COMMERCE, «Factors Limiting United States Invest­

ment Abroad», Part 2, Business Views on the United States Government s Rôle, 1954. 
UNITED STATES DEPARTMENT OF COMMERCE, Direct Private Foreign Investments of 

the United States: Census of 1950, 1953. 

Canada 
Bureau fédéral de la statistique, Canada's International Investment Position, 1926-1949, 

Ottawa 1951. 

Bureau fédéral de la statistique, Canada's International Investment Position, 1926-1954, 
Ottawa 1956. 

Ministère du Commerce, rapport annuel du ministre du Commerce présenté sous l'empire 
de la loi sur les déclarations des corporations et des syndicats ouvriers. 

O. N. U. 
o. N. u. Les mouvements internationaux de capitaux entre les deux guerres, New-York, 1949. 
o. N. u. Les courants internationaux de capitaux privés, 1946-1952, New-York, 1954. 

O. C. D. E. 
o. c. D. E. Cet organisme a publié divers travaux sur ce sujet. 

2. Le début des investissements américains à l'étranger 

BROWN, R. C , Canada's National Policy, 1883-1900, Princeton University Press, 1964. 

CONQUEST, John Carter, America's Painless Imperialism, New York, 1928. 

DAVENPORT, C. H., and COOKE, S. R., The OU Trusts and Anglo-American Relations, New 
York, 1924. 

DENNY, Ludwell, America Conquers Britain, New York, 1930. 
DICKENS, Paul, « American Direct Investments in Foreign Countries », in Trade Information 

Bulletin, N° 731, Washington, 1930. 
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DOMERATZKY, Louis, « American Branch Factories Abroad », Commerce Reports, December 
9, 1929. 

LEWIS, Cleona, America's Stake in International Investments, Washington, D. C. : Brookings 
Institution, 1938. 

MARSHALL, H., SOUTHARD, F. A., and TAYLOR, K., Canadian-American Industry, New Haven : 
Yale University Press, 1936. 

PHELPS, Clyde William, The Foreign Expansion of American Banks, 1927. 
PHELPS, D. M., Migration of Industry to South America, New York : McGraw-Hill Book 

Co., 1936. 
SIMON, N., and NOVAK, D. E., « Some Dimensions of the American Commercial Invasion 

of Europe, 1871-1914 », Journal of Economie History, December, 1964. 
SOUTHARD, F. A., American Industry in Europe, Boston: Houghton Mifflin Co., 1931. 
SOUTHARD, JR., F. A., « American Industry Abroad Since 1929 », pp. 530-547. 
WINKLER, Max, Investments of United States Capital in Latin America, Boston : World 

Peace Foundation, 1929. 
American Branch Factories Abroad, Senate Doctrine, N° 258, 71 s t Congress, 3 r d Session, 

1931. 

3. L'investissement étranger dans certains pays 

AITKEN, H. G. J., et al., The American Economie Impact on Canada, Duke University Press, 
Durham, N.C., 1959. 

AITKEN, H. G. J., American Capital and Canadian Resources, Cambridge: Harvard Uni­
versity Press, 1961. 

ARMSTRONG, D., et LINDEMAN, J., Policies and Practices of U.S. subsidiaries in Canada, 
Canadian-American Committee, Montréal 1960. 

BALASSA, B., Le rôle des firmes américaines dans la C.E.E. Compte rendu du colloque de 
Paris sur la politique industrielle de l'Europe intégrée et l'apport des capitaux extérieurs. 
Faculté de droit et des sciences économiques de Paris et Centre universitaire d'études 
des Communautés européennes. 

BERTIN, Gilles Y., L'Investissement des firmes étrangères en France, Paris, Presses universi­
taires de France, 1963. 

BONIN, Bernard, L'Investissement étranger à long terme au Canada, Montréal, Presses de 
l'École des Hautes Études Commerciales, 1967. 

BRASH, D. T., United States Investment in Australian Manufacturing Industry, Cambridge : 
Harvard University Press, 1966. 

BRECHER, I., and REISMAN, S. S., Canada-United States Economie Relations, Ottawa : Royal 
Commission on Canada's Economie Prospects, 1957. (Traduction : Les relations éco­
nomiques canado-américaines). 

BRUNT, Maureen, « Statement on Australia in International Antitrust », U. S. Senate : Hear-
ings before the Subcommittee on Antitrust and Monopoly, April and June 1966. 

DUNNING, John H., American Investment in British Manufacturing Industry, London : George 
Allen and Unwin, 1958. 

DUNNING, John H., « The Rôle of American Investment in the British Economy », London : 
PEP Broadsheet 507, February, 1969. 

DUNNING, John H., «Technology, United States Investment, and European Economie 
Growth », in C. P. Kindleberger (éd.), The International Corporation, Cambridge : 
M.I.T. Press, 1970. 

DUNNING, John, and STEUER, Max, «The Effects of United States Direct Investment on 
British Technology», June, 1969, mimeo. 
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DUNNING, John, «European and U. S. Trade Patterns, U. S. Foreign Investment and the 
Technological Gap », International Economie Association Conférence, August-September, 
1969. 

FIRESTONE, O. J., « Canada's Economie Development, 1867-1953 », Studies in Income and 
Wealth, vol. VII, Bowes and Bowes, London, 1958. 

JERVAIS, J., La France face aux investissements étrangers, Éditions de l'Entreprise moderne, 
Paris, 1963. 

LEVITT, Kari, Silent Surrender, The Multinational Corporation in Canada, Toronto : Mac-
millan of Canada, 1970. 

MARCZEWSKI, J., «L'investissement international, ses conditions, sa pratique et sa théorie 
depuis la Seconde Guerre mondiale, Cahiers de l'ISEA, série A, N° 4. 

PARIZEAU, J., Les investissements étrangers à long terme et la structure industrielle cana­
dienne, Cahiers de l'Institut de science économique appliquée, série HS, N° 7, Paris, 
1962. 

PARIZEAU, J., « Les investissements américains sont-ils devenus une menace ? », L'Actualité 
économique, avril-juin 1956. 

PHILLIPS, E. A., «American Direct Investment in West German Manufacturing Industries, 
1945-1949», University of Illinois, M. A. Thesis, January, 1960. Current Economie 
Comment, May, 1960. 

SAFARIAN, A. E., The performance of Foreign-owned Firms in Canada, The Canadian Amer­
ican Committee, Montréal 1969. 

SAFARIAN, A. E., Foreign Ownership of Canadian lndustry, Canada : McGraw-Hill of Canada 
Ltd., 1966. 

SAFARIAN, A. E., « Foreign Ownership and oCntrol of Canadian lndustry », dans A. ROT-
STEIN : The Prospect of Change, McGraw-Hill, 1965. 

Conseil Privé, Propriété étrangère et structure de l'industrie canadienne (rapport Watkins), 
Ottawa 1968. 

I.S.E.A., L'investissement international — la morphologie : Cahiers de l'ISEA, série A, N° 5. 

IV. LA FIRME PLURINATIONALE 

1. Livres et articles d'intérêt général sur les entreprises internationales 

ROBINSON, Richard D., International Business Policy, New York, Holt, Rinehart and Winston, 
1964. 

SERVAN-SCHREIBER, J. J., Le défi américain, Paris, Denoël, 1968. 
MARTYN, Home, International Business Policy, New York : Free Press of Glencoe, 1964. 
FAYERWEATHER, John, Management of International Opérations, New York, McGraw-Hill, 

1960. 
HOUSSIAUX, J., La grande entreprise plurinationale, Économie appliquée, avril-septembre, 

1964. 
BARBER, Ph. J., « Les entreprises Internationales », Revue Analyse et Prévision, Tome II, 

Paris, 1966. 
MEYNAUD, J. et SIDJANSKI, D., L'Europe des Affaires, Payot, Paris, 1967. 

2. La structure hiérarchique des mécanismes de prise de décision dans 
l'entreprise plurinationale 

BUTLER, J., and DEARDEN, J., « Managing a World-Wide Business », Harvard Business Review, 
vol. 43, May-June, 1965, pp. 93-102. 
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CLEE, G. H., and DI SCIPIO, Alfred, « Creating a World Enterprise », Harvard Business 
Review, November-December, 1959. 

CLEE, G. H., and SACHTJEN, W. M., « Organizing a Worldwide Business », Harvard Business 
Review, November-December, 1964. 

CLEE, Gilbert, «Guidelines for Global Business», Columbia Journal of World Business, 
Winter, 1966. 

FAYERWEATHER, John, «How Can Top Management Détermine the Effectiveness of its 
International Division in Meeting the Challenge of Foreign Opérations ? », Harvard 
Business Review, January-February, 1957. 

GABRIEL, Peter P., « More Channels Needed to Transmit Management Know-How », Co­
lumbia Journal of World Business, January-February, 1969. 

GADDIS, Paul O., «Analyzing Overseas Investment», Harvard Business Review, May-June, 
1966. 

HAIDER, Michael, « Tomorrow's Executive : A Man for AU Countries », Columbia Journal 
of World Business, Winter, 1966. 

KIRCHER, Donald P., « Now the Transnational Enterprise », Harvard Business Review, March-
April, 1963. 

LINFIELD, Seymour, « Looking Around », Harvard Business Review, September-October, 1960. 
MARTYN, Howe, «Efïects of Multinational Affiliation on Local Management», Michigan 

Business Review, March, 1967. 
TERRY, Carlos J. Michelsen, and VIVIAN, John M., « Rémunération and Motivation in Latin 

America», Columbia Journal of World Business, January-February, 1969. 
MURRAY, Thomas, «Organizing the Global Company in a Changing World», in Emerging 

Concepts in Management : Process, Behavioral, Quantitative and Systems, New York : 
MacmiUan, 1969. 

PRYOR, JR., MiUard H., « Planning in a Worldwide Business », Harvard Business Review, 
43, 1, January-February, 1965. 

REEN, Jeremiah J., « Executive Compensation : The Trend Is Up in Europe », Columbia 
Journal of World Business, November-December, 1969. 

ROBINSON, Richard D., « Joint Ventures or Transnational Business », Industrial Management 
Review, Fall, 1964. 

SIMMONDS, Kenneth, « Multinational ? Well, Not Quite », Columbia Journal of World Busi­
ness, Fall, 1966. 

WILLIAMS, Charles R., « Régional Management Overseas », Harvard Business Review, January-
February, volume 45, N° 1. • 

ZWICK, Jack, « Is Management Really on Top ? » Columbia Journal of World Business, 
Winter, 1966. 

3. La naissance d'un marché mondial 

BOGART, Léo, « Changing Markets and Media in Latin America », Public Opinion Quarterly, 
Summer, 1959. 

DICHTER, Ernest, «The World Customer», in International Marketing, John M. Hess and 
Philip R. Cateora, eds. (Homewood, IU. : Richard D. Irwin (Inc.), 1966). Reprinted 
from Harvard Business Review, July-August, 1962. 

PERROUX, Fr. : « Les espaces économiques » — Cahiers de HSEA (Économies et Sociétés), 
N° 9, 1968 — en anglais dans Quarterly Journal of Economies, vol. LXIV, N° 1, 
February, 1950. 

WHIDDEN, Howard P., « Birth of a Mass Market — Western Europe», Harvard Business 
Review, April-May, 1955. 
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ZAHN, Ernest, « European Market Place : Social Change and Consumer's Choice », in Inter­
national Marketing, John M. Hess and Philip R. Cateora (eds.), Homewood, 111. : Richard 
D. Irwin (Inc.), 1966. 

, « A World of Whetted Appetites », in International Marketing, John M. Hess and 
Philip R. Cateora (eds.), Homewood, 111. : Richard D. Irwin (Inc.), 1966. Reprinted 
from Sales Management, November 10, 1962. 

, « Discounting Mexico's Newest Révolution », Business Week, July 6, 1966. 
, « South Africa Consumer is Like U. S. Counterpart, Prof essor Reports », Advertising 

Age, October 21, 1963. 
, International Research Associates (for Reader's Digest), The New Far East : Seven 

Nations of Asia, Charles E. Tuttle Co., Rutland, Vt. ; Tokyo, Japan, 1966. 
, «One World», F orbes, November 15, 1968. 
, «A Jumping Market Below the Border», (Mexico), Business Week, July 12, 1969. 
, « The 'New Europeans' — Common Denominator for Marketing in the E. E. C. », 

Business Abroad, February, 1970. 
, « International Industry Finds New Treasure in White and Black Markets », (South 

Africa), Business Abroad, February, 1970. 

4. La concurrence et la menace créée par les importations 

GROVE, David L., «World Markets : The U. S. Position is Disturbing», Columbia Journal 
of World Business, May-June, 1969. 

HODGON, Raphaël, and MICHAELIS, Michael, «Planning for Profits in World Business», 
Harvard Business Review, November-December, 1960. 

MAYER, Lawrence A., « In the Trade Winds / in the Compétition Position of the U. S. », 
Fortune, June 1, 1968. 

O'CONNELL, Dennis J., BENSON, John J., « 'Sourcing' Abroad for Domestic Profit », Harvard 
Business Review, vol. 41, March-April, 1963. 

, « Why the U. S. Must Sell More Overseas », Business Week, January 4, 1969. 
— , « New Challenge to U. S. Auto Makers », U. S. News and World Report, December 

16, 1968. 

5. Points de vue européens d'inspiration socialiste 

ADAM, Gyorgy, « Standing Up to the American Challenge », The New Hungarian Quarterly, 
Autumn, 1968. 

MANDEL, Ernest, « International Capitalisai and 'Supra-Nationality' », The Socialist Regîster 
1967. R. Miliband and J. Saville (eds.), London : The Merlin Press, 1967, 27-4lpp. 

6. Les coûts de nature politique pour les États-Unis 

Il s'agit d'articles soulignant les coûts de nature politique qu'impliquent pour les États-
Unis les investissements internationaux. 
GOODMAN, S., «The Political Economy of Private International Investment», Economie 

Development and Cultural Change, April, 1957. 
JOHNSON, Leland W., «U. S. Business Interests in Cuba and the Rise of Castro», World 

Politics, vol. 17, April, 1965, pp. 410-459. 
MODEL, Léo, «The Politics of Private Foreign Investment », Foreign Affairs, June, 1967. 

7. Le pouvoir de négociation des pays en voie de développement 

BYE, Maurice, « Self Financed Multiterritorial Units and Their Time Horizon », International 
Economie Papers, N° 8, New York : Macmillan, 1958. En français dans Cahiers de 
l'ISEA, N° 9, 1968 (Économies et Sociétés). 
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DEMONTS, Roger, et PERROUX, François, «Grande firme, petite nation et développement», 
Cahiers de l'ISEA (Économies et Sociétés), N° 9, 1968. 

HIRSCHMAN, Albert O., « How to Divest in Latin America, and Why », in Essays in Inter­
national Finance, N° 76, November, 1969, Princeton University, Princeton. 

MORSE, Chandler, « Potentials and Hazards of Direct International Investment in Raw 
Materials», from M. Clawson (éd.), Naturai Resources and Economie Development, 
Baltimore : John Hopkins Press, 1964. 

PENROSE, E. T., «Profit Sharing Between Producing Companies and Oil Countries in the 
Middle East», Economie Journal, LXI, June, 1959. 

PENROSE, E. T., «Vertical Intégration with Joint Control of Raw Material Production», 
Journal of Development Studies 1, April, 1963. 

PERROUX, François, «VAnglo-Iranian Company et les effets de domination», Cahiers de 
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