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LES LIVRES 

la brochure de MM. Masson et English des cas concrets quant aux difficultés 
qu'ont rencontrées des exportateurs canadiens. Les auteurs analysent ensuite les 
classifications tarifaires, les interprétations diverses des clauses échappatoires et le 
recours pur et simple à l'autorité administrative (droits anti-dumping canadiens 
par exemple). B. B. 

Non-Merchandise Transactions Between Canada and the United 
States, par  JOHN-W.  POPKIN.  Une brochure, 6 po. X 9, 78 pages. — 
CANADIAN-AMERICAN COMMITTEE,  1963. ($1.50). 

L'objet de cette étude est de décrire les tendances générales des transactions 
sur les services, de découvrir les principales forces responsables de cette évolution, 
ct de discuter en détail les principales composantes de ces opérations. 

Après avoir examiné très brièvement les tendances passées, l'auteur étudie 
plus particulièrement les changements survenus depuis la dernière guerre. U ana­
lyse ensuite les principaux postes des opérations sur les services, les dépenses de 
voyage, les intérêts et les dividendes, les business services qui n'apparaissent pas 
en détail dans la présentation habituelle de la balance canadienne des paiements, 
les services de transport, les héritages et fonds des emigrants ou immigrants, et 
diverses autres transactions. On trouvera à la fin de la brochure, certaines infor­
mations statistiques. B. B. 

La fonction d'approvisionnement dans l'entreprise, par H.-T.  LEWIS 

et W.-B.  ENGLAND.  Un vol., 6y 2 po. X 10, relié, 338 pages. — 
DUNOD, Paris. 1961. 

MM. H.-T. Lewis et W.-B. England, professeurs à l'université de Harvard, 
s'efforcent de dégager dans cet ouvrage toutes les lois qui devraient régir la poli­
tique d'achat des entreprises. Ils démontrent comment on peut réduire le prix 
de revient en faisant des achats anticipés ou spéculatifs et dans quelle mesure les 
prévisions dans ce secteur peuvent être faites pour plusieurs années d'avance. Ils 
insistent également sur l'importance de certains services connexes qui sont direc­
tement ou indirectement liés à celui des achats et dont la bonne gestion permet 
de réduire considérablement le coût des matières qu'on doit se procurer. 

Par ailleurs, ils étudient aussi les multiples impératifs qui régissent souvent la 
politique des achats de telle ou telle compagnie à succursales multiples. Dans le 
chapitre XIII, par exemple, où on traite de la fabrication destinée à remplacer 
l'approvisionnement et à donner à l'entreprise la possibilité de se suffire à elle-
même, les auteurs mentionnent les cas où des objectifs autres que celui de la com­
pression des prix, peuvent être prépondérants. Ils écrivent notamment : « Il est 
plutôt futile de discuter ce problème comme une question de politique générale 
de l'entreprise, simplement parce que les questions se ramènent en dernière analyse 
à des situations spécifiques. » 
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